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Profesionales en Alimentacion, Bebidadas, Higiene, Cosmética y Farmacia

La Empresa Espainola con la Cartera de Representaciones

Expertos ComerCialeS d SU SerViCiO Mas importante en el mercado internacional



Quienes Somos

-Fomentamos el trato directo entre fabricante y cliente.
-Registrados en el Instituto Espanol de Comercio Exterior (ICEX).
-Actuamos como soporte del departamento de exportacion del fabricante.
-Somos el instrumento comercial necesario para la introducciéon de sus productos a bajo coste.

-Mantenemos una amplia cartera de clientes con los que tenemos contacto constante y directo.
-La empresa espainola, con la cartera de representaciones, mas importante en el mercado exterior.
-Representamos a mas de 70 fabricantes, algunos son conocidas multinacionales de gran prestigio.
-Una completa herramienta comercial y de gestion, cuidando y vigilando los intereses del fabricante.

-Ofrecemos los servicios que son necesarios para pueda comercializar sus productos con garantias.

-Equipo comercial y administrativo propio formado por profesionales con experiencia Bilingiies.

-Servicios: Comercializacion, financiacién, seguros de riesgo comercial, marketing, homologacion,
registro de marcas, traducciones, analisis de mercado, encuestas, base de datos e informes de clientes.

Nuestros servicios son muy valorados por las empresas que representamos, quienes disfrutan de la
garantia de estar sélidamente representados por profesionales con experiencia.



Informacion General

Nuestra actividad principal es la comercializacion de productos NOMBRE: CORPORACION TURISTICA Y HOSTELERA DEL NORTE, S.L.

de alimenticios, bebidas, higiene, cosméticay farmacia, sectores = ANAGRAMA: CORTUHONDO, SL
donde nuestro personal tiene mas de 30 afios de experienciay DIRECCION: Av. Ramoén Cabanillas MUNICIPIO: Moaiia PROV: Pontevedra
amplio conocimiento de productos y mercados internacionales, REGION: Galicia PAIS: ESPANA CODIGOPOSTAL: 35950

nuestra gestion fomenta el trato directo entre fabricante y cliente. cELULAR: 0034657748671 INTERNACIONAL: 00380631890840
Prestamos otros servicios entre los que se encuentran: Gestion Skype: juli.osuarezrodriguez ’
- ¥

financiera para importacion y exportacion, cobertura de riesgo e .
comercial, marketing, r¥|erchandising, servicios ge email: jsrimportexport@gma _ ‘Uhondo@tinet.cat
homologacién sanitaria, registro de marcas, traducciones, CIF: B38437133 Fecha Establecm §
analisis de productos y mercado, encuestas, base de datos e Persona de Contacto: Juli
Fecha registro central Es

informes de clientes.
Inscritos en el Instituto Espafnol de Comercio Exterior (ICEX) Otras compaiiias: Comm
Sector: Comercio Internacio limentos, Bebidas, Higiene.

Desarrollamos nuestra actividad por medio de Oficinas
WEB:http://webfacil.tinet.org/CORTUHONDO

z Cargo: General Manager

Comerciales Propias en varios paises. Representamos a mas de
70 fabricantes, algunos de los cuales tienen gran prestigio
internacional. .

Mantenemos una amplia cartera de clientes en los paises donde
tenemos actividad comercial.

LENGUAJES - COMUNICACION

Spanish Suizo Serbio
Russian Aleman Arab
Romanian Ukranian Italian

English Portuguese

CORPORACION TURISTICAY HOSTELERA DEL NORTE, S.L.

INFORMACION CORTUHONDO, S.L.

Cortuhondo Import&Export actua como una completa wmnisTRY OF INDUSTRY TOURISM AND TRADE OF SPAIN
herramienta comercial en representacion del fabricante, 2asemeresa X .
. . - C.LF.: B38437133 Croatian Armenian
realizando las funciones de departamento comercial de Razonsocial: CORPORACION TURISTICA Y HOSTELERA DEL NORTE, S.L.
Nombre Comercial: CORTUHONDO, S.L..

- . . .. French  Turkish
exportacion, departamento de calidad, departamento de gestion, pireccisn Web: Http:/iwebfacil.tinet.org/ CORTUHONDO

departamento financiero, departamento de marketing y

merChandiSing. Tenemos presencia activa en los siguientes paises: - ' ]
Oficina Comercial Espafiola en Ucrania Oficina Comercial Espafiola en Venezuela

1. Puerto la Cruz

Oficina Comercial Espafiola en Rusia

Nuestro objetivo es brindarle todos los servicios que son ke 1. Moscu

necesarios para que su empresa pueda desarrollar la actividad
de ventas con garantias en los paises donde tenemos presencia
activa, cuidandoy vigilando los intereses del fabricante.

Somos el instrumento comercial necesario para la introduccién
de sus productos a bajo coste en el mercado exterior.

2. Kherson

Oficina Comercial Espafiola en los Balcanes
1. Croacia, Zagreb - Split

2. Serbia, Belgrado

3. Rumania, Bucarest

4. Bosnia y Herzegovina, Posusje

5. Bulgaria, sede en Stara Zagora

6. Eslovenia, Ljubljana

7. Macedonia, cubierto con gestién Bucarest
8. Montenegro, cubierto con gestion Posusje
9. Kosovo, cubierto con gestién de Posusje

2. San Petersburgo

Oficina Comercial Espafiola en Oman
1. Oman

Oficina Comercial Espafiola en Iraq
1. Bagdad

Oficina Comercial Espafiola en Turquia
1. Estambul

Oficina Comercial Espafiola en Panama - Costa Rica 1- Minsk

1. David-Chiriqui
Oficina Comercial Espafiola en Nepal
1. Katmandu

Oficina Comercial Espafiola en Moldavia
1. Chisinau
Oficina Comercial en Armenia

1. Erevan

Oficina Comercial en Polonia
1. Varsovia

Oficina Comercial Bielorrusia

Oficina Comercial Lituana
1. Vilna




Sistema de Trabajo

Nuestra funcién principal es contactar con clientes importadores, distribuidores, cadenas de supermercados, etc., en el mercado de destino, suministrarle informacién detallada sobre las Marcas y
Productos de las Empresas que representamos, proponiendole la posibilidad de llegar a un acuerdo de importacion y distribucién en exclusiva, para que someta a estudio nuestras propuestas, y negociar un
acuerdo comercial para que importe los productos del fabricante y los distribuya en su zona, a esta labor dedicamos la labor comercial y realizamos las visitas que sean necesarias hasta cerrar acuerdos.
Realizamos actividades de promocion y marketing de las Marcas y Productos que representamos, desarrollando campafias de publicidad en medios escritos y audiovisuales, catas y degustaciones,
promociones en supermercados, tiendas y restaurantes, asistencia con stand propio a ferias.

Nuestra estructura cuenta con oficinas propias con exposicion Show Room para exhibir los productos que comercializamos, mantiene activo en cada oficina comercial un equipo administrativo-financieroy un
equipo comercial formado por personas fijas en plantilla, bilingties Espafiol-ldiomalocal.

En el mercado exterior es necesario acertar con la politica de comercializacion, adaptandose a los sistemas de gran distribucion de cada pais, ya que de no hacerlo siguiendo las pautas que marca cada
mercado, el fabricante se puede exponer a fracasar en su labor de introduccion, conocemos casos de grandes y pequefias empresas que por una equivocada politica de comercializacion, han fracasado en su
intento de implantarse en algunos paises.

Las grandes empresas que representamos confian en nuestra gestion y conocimiento del mercado.

Por ello la empresa fabricante que trabaja con nosotros debe entender que nosotros somos un apéndice de su estructura, que abre el mercado, localiza y fideliza clientes, vigila que el producto esté presente y
rote en todas las regiones de cada pais y que prestamos unos servicios importantes para la adecuada comercializacion de sus productos, siendo esta labor constante y manteniendo una comunicacion fluida
con el fabricante en todo momento.

Nuestra gestién comercial, es amplia e incluye los siguientes servicios:

1°-Localizar uno o varios importadores solventes, con los que negociar un acuerdo de importacion en exclusiva con los fabricantes que representamos.

-Una vez localizado el importador y certificado su interés en la posibilidad de un acuerdo comercial, para importar los productos del fabricante, procedemos a comunicarlo al fabricante, enviando toda la
informacién disponible sobre el importador: Balances, Descripciéon del Cliente y Estructura, Datos y referencias Financieras y Comerciales, asi como todo documento o dato necesario para que el fabricante
pueda estudiary valorar la opcién del cliente propuesto.

-Cuando el fabricante comunica su conformidad en llagar a un acuerdo con el importador, se procede a negociar entre ambos las clausulas del contrato de exclusiva o de compra-venta, llevando nosotros toda
la negociacioén, traduciendo los textos en ambos idiomas hasta el borrador definitivo del contrato, para finalmente gestionar su firma entre ambas partes.

-Posteriormente a la firma del acuerdo contractual, damos seguimiento a la evolucién del Importador, visitandolo periédicamente, negociando los pedidos de mercancias y apoyandolo para la introduccién de
los productos en las cadenas de supermercados, siempre siguiendo las directrices del Fabricante.

2°- Negociamos y cerramos acuerdos de compra, directamente con los jefes de compras de las cadenas de supermercados y grandes superficies, en base a las indicaciones que determina el fabricante, para
laintroduccioén y referencia de los productos y marcas en las tiendas de los supermercados.

3°-Negociamos y cerramos acuerdos de distribucion, con distribuidores locales o regionales, para que los productos lleguen al mayor nimero de puntos de venta.

Condiciones econdmicas de venta: Las opciones son variables y se negocian segun el tipo de cliente.

Entre las opciones que manejamos se encuentran las siguientes:

- Pago al contado adelantado con un porcentaje de descuento en factura

- Pago al contado con un primer pago de un porcentaje del importe a facturar en sefial antes del envio de la mercancia y el resto antes del envio. -

- Pago de una parte por adelantado antes del envio de mercancias y otra parte a pagara 30 y 60 dias. El 4dpoyo com plementarlo al

- Pago a crédito garantizado a 30 y 60 dias por una compaiiia de caucion. De partamento de Exportaci()n
- Pago a 30y 60 dias garantizado/aval bancario a favor del fabricante por banco internacional reconocido. -

- Pago a crédito garantizado o stand by a primer requerimiento. de su Em presa en el Exterior.

- Pago por medio de carta de crédito irrevocable a favor del fabricante en las condiciones negociadas.

- Pago a crédito sin garantias a 30 y 60 dias, enviando solo una cantidad limitada de producto.

Como comente estas formulas estan supeditadas al tipo de cliente y también a su predisposicion.

En cualquier caso, nuestra empresa solo actia de acuerdo a las instrucciones del fabricante y protege sus intereses, quien decide su politica financiera e instrumente las opciones de pago, en
base alainformaciony documentacion que remitimos de cada cliente.



Servicios Comerciales, Gestion y Tramites

1°- Introduccién y comercializacion de alimentos, bebidas, limpieza e higiene y farmacia entre
las que se encuentran:

-Localizacion, negociacién y acuerdo conimportadores y distribuidores

-Negociacion con cadenas de supermercados para introducir productos y marcas

-Negociacion de promociones, lineales, cabeceras en cadenas de supermercados

-Negociacion con sub distribuidores para reforzar las ventas de los importadores

2°-Marketing y organizacion de acciones comerciales entre las que se incluyen:

-Asistencia a ferias especializadas en representacion del fabricante, con medios operativos, personal
bilingtie, mobiliario y decoracion.

- Asistencia a eventos relacionados con el sector en representacion del fabricante

-Organizacién de eventos, degustaciones, presentaciones de productos y marcas

-Montaje, decoracién, equipos, mobiliario para organizacion de actos.

-Disefo de carteles, catalogos, dipticos, flyers, paginas web en el idioma del pais de destino.

-Servicio de imprenta para carteles, catalogos, dipticos, flyers, tarjetas, etc.

-Suministro de personal cualificado y equipado: Azafatas/tos para presentaciones o degustaciones en
supermercados y eventos.

-Servicio de Show Room permanente para exposicidn de marcas y productos en nuestras oficinas.
3°Informacién Detallada a los Clientes Traducida al Idioma local:

- Listas de precios originales de fabrica

-Catélogos de todos los productos

-Entrega de muestras de los productos

-Condiciones econémicas y financieras de compra

-Condiciones de promocién y apoyo comercial de los productos

-Entrega de documentacion legal y sanitaria, cddigos de los productos, fichas Técnicas

-Negociacion, Redaccion, Formalizacion y Firma de Contrato de Exclusiva con el Fabricante
-Entrevistas personales, mediante visitas comerciales concertadas

-Organizacion de reuniones entre el Cliente y Directores de las Fabricas

4°-Soporte y Asesoramiento:

-Extensa y completa base de datos de clientes, actualizada constantemente donde se incluyen:
Supermercados, tiendas especializadas, Mayoristas, cash and carry, importadores, distribuidores.
-Elaboracién de analisis y estudios de mercado con datos estadisticos sobre el mercado local,
productos, clientes, precios, rotaciones, datos geograficos, segmentacion, graficos, etc.
-Investigacién, prospecciones de productos, encuestas, habitos de consumo, demanda, tendencias
de consumo, registros actualizados constantemente por medio de nuestro personal en
supermercados y centros de consumo.

-Disefio de estrategias comerciales, métodos y formulas para introduccion de productos.
5°-Logistica:

-Control y seguimiento de la presencia de los productos en los lineales de los supermercados.
-Servicio de transporte y traslado de muestras desde el pais de origen al de destino.

6°- Servicios y gestiones:

-Traduccion de documentos, fichas técnicas, etiquetas, sticks, tarifas, catalogos

-Traduccién homologada y certificada de documentos oficiales

-Tramites ante los organismos oficiales para obtencidn de permisos y licencias

-Tramites de homologacion sanitaria de productos ante el instituto sanitario

-Tramites ante notario

-Tramites de obtencidn de certificados de calidad ante los organismos oficiales

-Tramite de registro de marcas

-Tramites aduaneros, suministro de registro de aranceles, codigos Taric, impuestos, etc.

-Informacion y asesoramiento sobre documentacién a presentar para los diferentes tramites y
orientacion sobre las opciones mas adecuadas.

7°- Otros servicios:

-Organizacion y asistencia en viajes comerciales y de negocio

-Reservas en hotel

-Reservas nacionales de tren o avion

-Traslados aeropuerto-hotel y hotel aeropuerto

-Traslados a reuniones en cualquier ciudad del pais de destino

- Servicio de personal bilinglie para asistencia a actos, presentaciones, asistencia profesional a
reuniones de negocios en cualquier ciudad del pais de destino.

-Reservas de salones para exposiciones

-Reservas en Restaurantes

Todos estos servicios son ofertados al cliente, mediante la elaboracién de un presupuesto previo,
para ser sometido a estudio por parte del interesado, no obstante el coste de nuestros servicios esta
valorado a precios asequibles por debajo de los importes reales de mercado, lo que ha permitido a la
amplia relacién de empresas que representamos introducirse en los mercados donde tenemos
presencia activa.

El amplio conocimiento de la idiosincrasia local, las costumbres de compra, los sistemas operativos y
el desarrollo de los mercados es fundamental para iniciar de forma adecuada la introduccién de los
productos y marcas. Es de vital importancia evitar fracasos que por el desarrollo de politicas
inadecuadas y el desconocimiento de los mercados, vallan en detrimento del producto y la marca.

Por medio de nuestra estructura comercial con amplio conocimiento del mercado, asociado al
profundo conocimiento de los productos agroalimentarios, ademas del dominio absoluto de los
idiomas locales, hacen que seamos una herramienta muy valorada por los fabricantes, que dia a dia
confian en nuestra gestién y nos apoyan plenamente.

La cartera de empresas que representamos asi lo demuestra y nuestras referencias son excelentes.
Todos nuestros servicios estan fundamentalmente pensados y enfocados a promocionar e introducir
los productos y marcas que representamos, ademas de atender, cuidar y proteger los intereses del
empresario en los mercados de destino.

Su apoyo y confianza es fundamental para que podamos realizar una labor efectiva y profesional



Servicios Financieros

Cortuhondo Import&Export, cuenta con un grupo de profesionales con amplia experiencia en el sector financiero, asesorando y tramitando todo tipo de operaciones y
transacciones financieras en el sector del comercio exterior y proporcionado otros servicios de crédito e inversidn a nuestros clientes

Las formulas de Pago Internacional son instrumentos financieros que son negociados entre el exportadory elimportador.

Es importante tener en cuenta y valorar los factores determinantes ala hora de elegir el medio de pago internacional mas adecuado en base a la negociacion que se desarrolle.
Elobjeto de los medios de pago es asegurary garantizar el buen fin de la operacion.

Financiacion para Exportaciones/Importaciones:

El poder acceder aférmulas de financiacion adecuadas para el comercio exterior es fundamental para lograr objetivos y resultados consolidados.

La necesidad de financiacion puede surgir durante la negociacion entre exportador e importador, afecta a ambas partes.

El exportador puede necesitar financiacion para poder adquirir las materias primas y realizar todo el proceso de elaboracion y envasado, o necesita ingresos que apoyen su
estructura, ya sea para ampliacion de las instalaciones o para mejorar y modernizar la maquinaria.

Puede ser que el proceso de elaboracion y envasado para un determinado pedido a servir, requiera mas tiempo del habitual, aumentando los tiempos de produccion y
generando inclusive la necesidad de trabajar con turnos extras para poder cumplir con la entrega de los productos en los plazos negociados con el cliente.

También puede verse en la necesidad de tener que soportar la espera del cobro de las mercancias servidas, en los plazos acordados con el cliente que pueden ser de hasta 120
dias.

El importador puede necesitar financiacidén para poder soportar a su vez las ventas aplazadas que realiza a sus clientes (En general atender la demanda de las cadenas de
supermercados y grandes superficies), mejorar su infraestructura logistica y comercial o ampliar su red de ventas, inclusive puede verse en la necesidad de adquirir nuevos
equipos de conservacion de productos o vehiculos adecuados para la distribucion.

Para encontrar soluciones practicas y agiles en materia financiera para la importacién y exportacion, Cortuhondo Import&Export, le ofrece sus servicios especializados,
trabajamos con las mas importantes entidades financieras del mundo y podemos respaldar sus acuerdos comerciales negociando el apoyo econdmico que necesita.
Instrumentos financieros para el comercio exterior:

Actuamos como gestores para la tramitacion de operaciones financieras para nuestros clientes en todo el mundo, combinando y aplicando criterios financieros adaptados a las
necesidades del comercio actual y apoyando a nuestros clientes, proporcionandoles financiacién para favorecer su crecimiento comercial, facilitdndoles la adquisicion de
nuevos activos, ofreciendo un paquete de financiacion en la cadena de suministro global, mucho mas amplio y agil que los servicios que ofrecen los bancos y entidades
financieras tradicionales que condicionan con estrictos requisitos la solicitud de créditos para financiar la compra de bienes industriales y mercaderias.

Si su empresa necesita soluciones financieras para la Importacion/Exportacion, nuestra experiencia y estrategia innovadora para obtener financiacion, le ayudaran a crecer y
alcanzar una posicion mas solida'y amplia en el mercado.

Las soluciones financieras que le ofrecemos son:

-Cartas de Credito sin garantias ni avales -Crédito a la exportacion CrmeRmmae Rrmarefalne Eimamefaroe
-Descuento de Facturas y contratos de venta (Factoring y Forfaiting) ~ -Avales a la Importacion V dejGestion Ndld I8
-Financiamiento de Ordenes de Compra (Pre-financiacion). -Seguro de Credito Imnoriacion v &Y j

i (oKAGIoN
-Financiamiento de Cuentas por Cobrar. (Receivables) -Seguro de Caucion Aduanera HOKAEIC
-Negociacion de Incoterms en los Contratos -Seguro de Crédito y Caucion -




Condiciones de Representacion

Los siguientes puntos, son necesarios paraun acuerdo de representacion.
1-No trabajamos con cargos fijos, todos nuestros servicios comerciales y de gestidon son sin cargo para las empresas que representamos.

2- Nuestra comisioén por ventas es del 6%, debe ser incluida en el precio Exw. fabrica, sin que signifique un recargo en el precio del producto que
impida sea competitivo con respecto a productos similares. Y para evitar posibles malos entendidos con clientes que puedan contactar con fabrica
directamente y nos cause un conflicto por diferenciaen los precios.

3- La comision por ventas es pagadera 30 dias después de que fabrica haya cobrado la factura por el pedido enviado al cliente, al efecto nosotros
emitimos factura por servicios de representacion.

4- Una vez cerrado el acuerdo comercial, somos la Unica empresa autorizada a gestionar la venta de los productos en el pais de destino, cualquier
contacto directo o indirecto por parte de algun cliente, nos debe ser comunicado, para que realicemos lalabor comercial.

5-Es necesario el envio de muestras paralaexposicion Show Roomy para entregar aclientes que se interesen en conocer los productos.

6- Es necesario el envio de imagenes en formato de calidad JPG, TIF, PDF, para que podamos elaborar y disefar nuestro propio catalogo en idioma
local en formato digital y para suimpresion, asi como para publicar en nuestras Webs.

7-Debemos recibir certificados, fichas técnicas de los productos, y céodigos Taric, para poder suministrar lainformacion completa a los clientes.
8-Debemos conocer las condiciones econdmicas y financieras de venta, es decir: Las formulas de venta que habitualmente se utilizan para el cobro.

9-Unavez acordaday concretada la firma del contrato de importacion en exclusiva entre importador y fabricante, el fabricante realizara el abono de
600,00€, en concepto de gastos de gestion comercial. Este pago solo se realiza una vez firmado el contrato de exclusividad entre importador y
fabricante y no sera necesario abonar esta cantidad si la operacion comercial corresponde a una venta puntual. El abono de esta cantidad
constituye una ayuda econémica que presta el fabricante para cubrir los gastos que generamos para desarrollar la gestion comercial para cerrar los
acuerdos comerciales, y constituye un apoyo puntual una vez que se ofrecen resultados.

10- Es necesarialahomologacion sanitaria de los productos, requisitos sin el cual no es posible comercializar los mismos.
11- Es necesario apoyar nuestra gestion participando en las ferias, exposiciones o eventos del sector en que participamos para promocion de los
productos, con objeto de negociar con potenciales clientes.

Todos estos apartados son imprescindibles para poder llegar a un acuerdo de representacion



Fabricantes Representados

Actuamos como consultores y gestores comerciales de conocidas empresas y marcas lideres internacionales

Reny Picot http://www.renypicot.es/

Grupo Leche Pascual http://www.lechepascual.es/
Arrossaires Delta I'Ebre http://www.arrossaires.com/es
Virginias http://www.virginias.es/

Turrones el Artesano http://elartesano.es/

Embutidos la Hoguera http://www.lahoguera.es/
Dadyma http://www.dadyma.com/

Queserias Entrepinares http://www.entrepinares.es/
Candido Miré http://www.serpis.com/

Cusumano http://www.cusumano.es/

Riberebro http://www.riberebro.com/

Pastas Gallo http://www.pastasgallo.es/

Gil Comes http://www.gilcomes.

Selectos de Castilla http://www.selectosdecastilla.com/
MCA http://www.mcasl.com/

Altava http://www.altava.es/.

Ya Te Comeré http://www.yatecomere.es/

Almanzara Ecolégica de la Rioja http://www.isul.es.
Fruselva http://www.fruselva.com/es/

Andomegasport http://www.andomegasport.com/

La Carlotena www.lacarlotena.com/

Cafés Las Candelas: http://www.cafescandelas.com/
Especias Carmencita http://carmencita.com/

Pastas Romero http://www.pastasromero.com/inicio.htm
Faroliva http://www.faroliva.com/

Quesos Cerrato http://www.agropalsc.com/quesoscerrato/
Arjoliva http://www.sca-sanroque.com/

Carnicas Aquilino http://www.carnicasaquilino.com/
Café Burdet http://www.cafeburdet.com/

Angulas Manterola http://www.angulasmanterola.com/
Galletas Angulo http://www.galletasangulo.com/
Vinarisa http://www.riojavina.es/index.php/es/inicio

Bio 3 http://www.bio3teas.com/quienes.php

Marfrio http://www.marfrio.es/

Dualta www.malvasia.com.es

Gerkules http://www.solasen.com.ua/site.php?site=20
Embutidos Vallina http://www.embutidosvallina.com/

Delikatha http://www.delikatha.com/

Esgir http://www.esgir.net/

Dulces Cobo http://www.dulcescobo.es/

Fleer Espanola: www.fleer.es

IBSA http://www.ibsabierzo.com/es/

José Pelluz http://www.josepelluz.com/principal/
Cerrillo Fontecha http://www.cerrillofontecha.com/es/
Lusitania Food http://lusitaniafood.com/es/
Campotoro http://aceitunascampotoro.es/

Carpier http://carpier.es/

Caviar Nacarii http://caviarnacarii.com/

Harimsa http://www.harimsa.es/es

Juver http://www.juver.com/juver/

Bodegas Zuazo Gaston http://www.zuazogaston.com/
Bodegas Agro de Bazan http://www.agrodebazan.com/
Celler Sort del Castell http://www.vermutyzaguirre.com
Grupo Codorniu http://www.grupocodorniu.com/
Bodegas Bilbainas http://www.bodegasbilbainas.com/
Bodegas Raimat http://www.raimatvinas.com/

Bod. Legaris http://www.legaris.com/LEGARIS/index.html
Bodegas Scala Dei http://www.scaladei.org/

Bodega Séptima http://www.bodegaseptima.com/
Bodegas Bach http://www.bach.es/index-es.html
Bodegas Artesa http://www.artesawinery.com/
Bodegas Ignacio Marin http://www.ignaciomarin.com/
Real Companhia Velha http://www.realcompanhiavelha.pt/
Grandes Vinos y Viiedos http://www.grandesvinos.com/
Siganature Vodka http://www.signaturevodka.com/
Quimicas Pons http://www.ponsquimicas.com/

S.I. Group http://sigroup.ua/

Cosmetica Olivo http://www.cosmeticaolivo.es/
Queray http://www.queray.es

Proa http://www.pinturasproa.com/

Koala http://www.koala.es/es/home

Pla Albert http://pla.es/

Modelia http://www.modelia.ba/

Canopack http://www.canopack.es/

Alimentacion: 50 fabricantes y 148 marcas
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Productos Quimicos y Accesorios: 10 Fabricantes y 12 Marcas
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Registros Internacionales

\( Q_A

Solusiones Comereiales,
UH@U@\ Jﬂjﬁ%& Jb \UU\

( ﬂ

[E=17"] REGISTERED WITH THE MINISTRY OF INDUSTRY TOURISM AND TRADE OF SPAIN
B REGISTERED MEMBER IN THE SPANISH INSTITUTE OF FOREIGN TRADE IN SPAIN
™ REGISTERED BUSINESS BETWEEN LATIN AMERICA AND ASIA ASIA BUSINESS NETWORK LATINAMERICA
IESl REGISTERED BUSINESS LATINAMERICA
- REGISTERED GROUP RECORDED IN SPANISH INSTITUTE OF FOREIGN TRADE-ICEX
3= REGISTERED ALGOMTL.COM

2
REGISTERED 21FOOD.COM
& REGISTERED SPAIN MADE IN CHINA BUSINESS AND PROFESSIONAL
= REGISTERED BUSINESS CLUB IN EQUATORIAL GUINEA
REGISTERED ALIBABA.COM
REGISTERED TRADEKEY.COM
¥ REGISTERED GRIPPO.COM
et REGISTERED LINKED IN
PR REGISTERED go4 WorlBusiness.com
REGISTERED Indian Yellow Pages.com
#" REGISTERED Africa Business Promotion Organisation
REGISTERED Argentine Exports Consortium
REGISTERED BRIC Markets & Banking Club
#ll REGISTERED Business Events and News in Ukraine

\STRADEKEY

suren REGISTERED Buyers-World EUROPE - NORTH AMERICA - SOUTH AMERICA - MIDDLE EAST & AFRICA -
l@ ASIA & PACIFICRIM
Wi . REGISTERED Canada-Spain Chamber of Commerce / Cdmara de Comercio Canada Espafia
=== REGISTERED Capital Markets Russia & CIS
- REGISTERED INFONOMIA
mmmmm REGISTERED Comercio Internacional Export - Import con Latinoamérica
REGISTERED CONSULTORES DE INTERNACIONALIZACION - COMERCIO EXTERIOR

REGISTERED Contactos y negocios en Ucrania
"'.1’- REGISTERED CAMARAS DE COMERCIO INTERNACIONAL

s REGISTERED Egyptian Job Seekers

Somos un eficaz socio en
bl mercado internacional
a4 4

REGISTERED Empresas y profesionales espanoles en Rusia
REGISTERED EXPORT CONNECTIONS
&l REGISTERED EXPORT MANAGER

REGISTERED Export Professionals Group

®— REGISTERED Export Sale&Trade Marketing Manager
TE¥IAY REGISTERED FRYDAY
REGISTERED Global Business Development Center

‘% REGISTERED International Investors and Professionals.
#= _ REGISTERED Invest in Ukraine

REGISTERED JOBS 2.0 Russia & CIS.
REGISTERED JOBS 2.0
EES= REGISTERED Jobs and resumes in Russia and former USSR by Industry
& REGISTERED Managers Magazine Network
‘ REGISTERED Marketing Internacional y Comercio Exterior

:|. REGISTERED Negocios Internacionales
= REGISTERED Private Equity Club
- REGISTERED Private Equity in Russia & CIS

REGISTERED Recruitment Professionals in Russia - Ukraine - CIS

==l REGISTERED Russia Forum - Pycckuii ®opym
REGISTERED Spanish professionals working abroad

= REGISTERED Startup Community in Ukraine
Wi REGISTERED UKRAINE FORUM

REGISTERED Ukraine. Connections
- REGISTERED MHOCTPAHHbIE MHBECTULIA
REGISTERED SALA DE NEGOCIOS
REGISTERED XING, la red social para contactos profesionales
* REGISTERED Etisalat Egypt

Somos una herramienta itil de mediacion entre el comprador y el fabricante
Disponemos de toda la informacion actualizada

Especialistas en Comercio Exterior




Las Ferias en Ucrania: Feria World Food Ukraine wordicod &

Feria Food Expo Ukraine

voriocd®  Wordl Food Ukraine 2014

Wordl Food Ukraine 2013

Julio Suérez Gerente Cortuhondo Alfonso Fernandez Export Manager Codorniu
Jaime Fernandez ICEX Negociando las responsables de la
W d I F d U k = 2 0 1 2 David Postius ICEX importadora de las bebidas de Codorniu



VISITE NUESTRA PAGINA DE EVENTOS

B
5 EHEQ
BoATa

KIEV DEL 1 AL 3 DE ABRIL DE 2015

’é“:*:'_é,.

@9 FOOD EXPO 9 AL 11 DE ABRIL 2014

Restaurante La Paella en Kiev - Degustacion de Vinos de la Bodega Zuazo Gaston
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- @ cEU Cata Degustacion en una de las tiendas Invine en Kharkiv Ucrania

ALIMENTOS Y BEBIDAS DE ESPANA
M AYO - - Horario: . A



Visita organizada en Bodegas Codorniu
para reunién con directivos de la Empresa
Ucraniana LLC Somelier en Barcelona
Espana el 05de Diciembre de 2014

Jornada Empresarial Hispano Ucraniana

Espaiia y Ucrania: Oportunidades econdomicas y comerciales
16-17 de junio de 2015, Barcelona,
Ageéncia de Desenvolupament Local (Escoles Velles) Carretera de Barcelona, 1

Sant Andreu de la Barca ( Barcelona)

Zona Especial Canaria
Canary Island Especial Zone
Consortium

N

Visita organizada en Bodegas Zuazo Gaston
para reunién con directivos de la Empresa
Ucraniana LLC Somelier en Oyon, Logrofio
La Rioja, Espaina el 03 y 04 de Diciembre de 2014

Degustaciéon Vinos y Conservas de Marisco
de Bodegas Agro de Bazan, en el Consulado
de Ucrania en Barcelona, organizado para
Los directivos de LLC Somelier.
Barcelona 6 de Diciembre de 2014




CLIENTES UCRANIA
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Ucrania Datos Basicos UCRAN IA

LIMITES: Limitrofe con
Bielorrusia (N); Rusia (NE y E); POB.: 42.904.000 Hab. (2014).

Rumania, Moldavia (SO), Turquia Femenina 24.528.252 (53,92%), gy
Mar Negro (S), y Hungria, Masculina: 20.961.348 (46,08%)

Eslovaquia y Polonia (O).

FORMA DE GOBIERNO:
Republica Presidencialista
Parlamentaria.

A tener en cuenta es que la mayoria la poblaciéon en Ucrania, esta por debajo del rango de adad de los 17 anos, este factor es

importante desde el punto de vista comercial, para la implantacion de las marcas, ya que el consumidor crecera conociendo
determinada marca de su gusto y permite a las empresas la posibilidad de crecer en el mercado.

"ELTURISMOY SUEFECTO EN EL SECTORAGROALIMENTARIO R
Ucrania atrae a mas de 23 millones de ciudadanos extranjeros al ano (Mas del 50% de su poblacion residente), lo que significa unos ingresos
economicos de 23,1 millones al afo.
El turismo principal proviene de la UE y de paises del este: Hungria, Moldavia, Rusia, Turquia y Polonia, Armenia, también de Europa Occidental (6,3
millones),EE.UU., y Canada, con ingresos medios altos que son una gran baza econémica para el pais. Es el octavo destino turistico mas popular en
Europa.
La oferta hotelera es de calidad y sus servicios prestados con gran profesionalidad y cordialidad.
La situacién geografica de Ucrania es un cruce de caminos de vital importancia entre el centro y el este de Europa y entre el norte y el sur, tanto a nivel
turistico como comercial, siendo una arteria fundamental en las comunicaciones, ya que Limita con Rusiay Polonia, y cercana a Turquia.
Su cordillera con las montainas de los Carpatos adecuadas para el esqui, senderismo, pescay caza.
La costa sobre el Mar Negro es un destino popular para los turistas, su oferta amplia atrae al turismo masivo.
Entre los sitios emblematicos histéricos existen ruinas de antiguos castillos, museos, parques histéricos, iglesias y monasterios ortodoxos y
catolicos.
También hay excursiones en barco de crucero en el Dnieper Rio de Kiev a la costa del Mar Negro.

\La cocina Ucranianatiene unalarga historiay ofrece unaamplia variedad de exquisitos platos originales. )




Ucrania Mercado de Futuro con Garantias: 42.000.000 de Consumidores



El Producto Espanol en Ucrania

Somos una herramienta util para la introduccion de sus productos en el mercado Ucraniano.
Mas de 1.000 clientes profesionales directos a disposicion de su empresa en el mercado Ucraniano
Por medio de nuestra mediacion comercial.



Zona Especial Canaria (ZEC)

Offcial Partner y Representante en: Ucrania, Turquia, Moldavia, Rumania, Armenia, Polonia, Croacia, Serbia, Bosnia, Bielorrusia, Rusia.




CONTACTO




=1 /7NN /NN /7]
N7

\ \J
~— /

—

) 2

AL SALES AGENTS IMPORTEEXPORT
OnHbIN ATEHTBI 10 IPOJAXAM UMAGPT U SKCTIOPT
 AGENTES INTERNACIONALES DE VENTAS




